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Palavra da Presidente

Parabéns, Brasil!

O Brasil € o nimero 1 do mundo em vendas!

E ninguém mais que, pela segunda vez no topo,
R Wanderley e sua Distribuicao Fantastica. Ele e
‘j todas as Distribuicdes brasileiras que estao entre
as maiores do mundo nos enchem de orgulho e
nos colocam num patamar elevado na Companhia, em nivel mundial. Todos ja

S&0 vitoriosos, e todas essas conquistas foram registradas, reconhecidas e
prestigiadas por muitos em nossa Reuniao de Distribuidores que aconteceu no
inicio do ano no hotel Renaissance, em Sao Paulo. Foram tantos momentos de
felicidade, realizacdes e conquistas que selecionamos alguns para relembrar o
quéo importante é acreditar em nossos sonhos e nos dedicarmos a eles.
Afinal de contas, esta é uma caracteristica forte e presente do povo brasileiro.

Manter-se no topo € uma tarefa ardua que exige comprometimento e dedicacao.
E assim como os nossos jogadores da selecao brasileira, que estdo em busca
de assegurar a posicao numero 1 para o Brasil, nés da Tupperware também
enfrentaremos grandes desafios. Compartilhar a experiéncia e oferecer a
oportunidade a muitas pessoas sao nossos grandes objetivos e que, com
certeza, faremos cada vez mais e melhor.

Mais do que nunca, neste periodo em que o Brasil se veste de verde e amarelo,
nds iremos manter nossas camisas vestidas e assegurar que nossa bandeira
cheia de estrelas mantenha sua posicédo nas alturas. Una os amigos, relina a
familia e torga com toda forga pela nossa nagéo. E, acima de tudo, faca com
que seu sucesso aconteca e torne-se realidade. Afinal, é compartilhando
experiéncias, como todos da Forca de Vendas, seja com sua Distribuidora,
Empresaria, Lider Empreendedora e Revendedora, que vocé vai crescer e
aprender com cada passo dado. E isso que nos leva para frente, que nos
mantém no topo. E essa energia que garante motivacao para superarmos
nossos desafios, sempre!

Obrigada a todos e, mais uma vez, parabéns, Brasil!

Paola Kiwi Levenstein
Presidente Tupperware Brands Brasil
[E 3 facebook.com/PaolaKiwi
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Expediente

Revista VP Tupperware é uma publicacéo da Dart do Brasil
Tiragem: 250.000 exemplares / distribui¢ao interna — venda proibida

Expediente:

Editorial: Ana Ferreira

Coodernadora de Incentivos: Cibele Cavalcante

Andlise de Incentivos: Carla Madrulha

Fotos: Marco Pinto, Bezar

Redator: José Cassio - mtb 27527

Criacao, Diregao de Arte e Producao Gréfica: Varal Studio
Impressao: GMA Editora

Os produtos ilustrados podem sofrer variagcdes de cor, de acordo com o processo
gréfico. Os itens de ambientacao utilizados nesta revista ndo acompanham os

produtos.

A capacidade de todos os produtos pode variar de acordo com o tipo de alimento
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e/ou ingrediente armazenado ou contido, pois a densidade varia de um ingrediente

para outro. Contudo, todas as medidas volumétricas foram definidas considerando

Agua como parametro universal para referéncia de sua capacidade.

Os produtos Tupperware tém garantia de 10 anos contra qualquer
(%' defeito de fabricagao (esta garantia néo se aplica a decoragédo dos
» Mesmos) e um servigo especial para reposicao de acessorios, tais
como tampas, algas e grades, conforme disponibilidade do estoque no momento
da solicitagéo.

Os direitos de publicacao desta edi¢ao e de qualquer outra marca registrada nela

utilizada s&o propriedades de Dart do Brasil Ind. e Com.Ltda. Nenhuma parte desta

publicag@o podera ser reproduzida, arquivada ou transmitida de nenhuma forma e

por nenhum meio sem permissao expressa e por escrito da detentora dos direitos.

\amos muaar

MAIS VIDAS

Desafio do Presidente 9\0%

(nomeada a partir da semana 01/2014)

e Recrutar no minimo 8 novas Revendedoras a cada trimestre.
e Conseguir um aumento de vendas a cada trimestre comparado ao
trimestre anterior. No primeiro trimestre ser no minimo Vanguardista.

* Deve ter um aumento minimo de 20% no tamanho do seu grupo a cada
trimestre. No primeiro trimestre devera atingir o seu objetivo de recrutas.
¢ Deve ter um aumento na quantidade de Revendedoras ativas do seu grupo
a cada trimestre contra o trimestre anterior. No primeiro trimestre devera

atingir o seu objetivo de vendas.

® Recrutar no minimo 13 novas Revendedoras a cada trimestre.

e Conseguir um aumento de vendas a cada trimestre comparado ao
trimestre anterior.

¢ Deve ter um aumento minimo de 20% no tamanho do seu grupo
comparado ao total das 52 semanas de 2013 obtendo este
crescimento a cada trimestre comparado com o anterior.

¢ Deve ter um aumento na quantidade de Revendedoras ativas do seu grupo
a cada trimestre contra 0 mesmo trimestre do ano anterior.

Lideres Empreendedoras

5
Primeira vez yis
Pulseira de design 5L

personalizado com
rosa de cristal "T".

Segunda vez
b Adicionar cristal
Tupperware Fonte da
Amizade charme e rosa
-t cristal pedra espagador.

& Terceira vez
Adicionar Tupperware
cristal "T" charme e
espacador.

i@  Quartavez
IR Adicionar Pink Crystal pedra
W, Coracdes Entrelacados charme e
% coragao espagador com cristais
rosa.

O objetivo é superar em 20% a quantidade de Forca de
Vendas ativa conquistada no ano passado.

Vamos aproveitar as oportunidades e vantagens para
lucrar mais, realizar grandes conquistas e ajudar novas
pessoas a ingressar numa empresa presente em mais
de 100 paises. Lembre-se! Quem sai na frente sempre
leva vantagem.

O desafio ja esta valendo.

(nomeada a partir da semana 01/2014)

e Nomear no minimo 1 nova Lider a cada trimestre.

* Conseguir um aumento de vendas do Distrito a cada trimestre comparado
ao trimestre anterior. No primeiro trimestre cumprir 0 objetivo
de vendas do Distrito.

¢ Deve ter um aumento minimo de 20% no tamanho do seu Distrito a
cada trimestre. No primeiro trimestre devera atingir o seu objetivo
de recrutas do Distrito.

¢ Deve ter um aumento na quantidade de Revendedoras ativas no
seu Distrito a cada trimestre contra o trimestre anterior. No primeiro
trimestre cumprir 0 objetivo de vendas do Distrito.

e Nomear no minimo 2 novas Lideres a cada trimestre.

e Conseguir um aumento de vendas do Distrito a cada trimestre
comparado ao trimestre anterior.

¢ Deve ter um aumento minimo de 20% no tamanho do seu Distrito
comparado ao total das 52 semanas de 2013 obtendo este
crescimento a cada trimestre comparado com o anterior.

e Deve ter um aumento na quantidade de Revendedoras ativas no seu
Distrito a cada trimestre contra o mesmo trimestre do ano anterior.

. ~
Veriacies
Empresarias

Primeira vez
Pulseira de design
personalizado com
rosa de cristal "T".

_ Segunda vez
o & Adicionar cristal Tupperware
Fonte da Amizade charme e

“f [ rosa cristal pedra espacador.
L
® -~ Terceira vez
Adicionar Tupperware cristal
b "T" charme e espagador.
J
Quarta vez

Adicionar Pink Crystal pedra
@ Coracdes Entrelagados
2% charme e coragao
espacador com cristais rosa.
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Experiéncia Tupperware | vp e os o Inverno

Com seu smartphone I No inverno a vontade de ficar em casa € irresistivel.
escaneie o QR Code f )
e Junto com as baixas temperaturas vem o desejo de

saborear receitas tipicas da estacdo. Aproveite para
explorar a versatilidade dos nossos produtos e
preparar um delicioso fondue.

O clima de confraternizagao e aconchego € perfeito

essa EXPERI E NC A para colocar a conversa em dia e demonstrar todas
Tupperwaré as vantagens dos produtos Tupperware. Além de

viver uma experiéncia prazerosa, vocé vai lucrar

sem sair de casal

DicA DO ag,é Otavio Felix

Dicas para um fondue delicioso

Fondue de queijo € uma receita de origem suica
e muito consumida em dias frios acompanhada
de uma boa taga de vinho.

Além dos tradicionais paes cortados em cubos,
experimente “mergulhar” no queijo fundido
legumes cozidos como brécolis, cenoura,
batatas, couve-flor, entre outros.

Seu jantar vai ficar mais saboroso e interessante.

B T ——

CEL TP/ P s

L (T e e Y

f
Ele vai fazer o seu cafezinho!

virar um café de respeito!

Suporte para Filtro de café 102 Tupperware

Atendendo a pedidos

Para uma bebida tao indispensavel,

um produto indispensavel.

O Suporte para Filtro de Café 102 Tupperware é o
langamento mais esperado do momento.

Com preco atraente, vai ajudar

voceé a vender muito mais.

e Aba anatdmica facilita o manuseio.
e Utiliza filtro 102 — tamanho classico,
ideal para preparar até 12 xicaras de 50ml.

e Encaixa perfeitamente na Garrafa Térmica Tupperware.

Confira no nosso site as receitas
especias com café que preparamos
para vocé incrementar as suas vendas.

Comemore com o CAFE
mais esperado do momento!

Langamento no Vitrine 06

vocé pode 5
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Procure novos clientes, aumente suas vendas e
aproveite o calor gostoso do contato com as
pessoas para ter grandes resultados. Fique ativa,
dé o seu melhor e desfrute do reconhecimento
que merece, além de prémios incriveis.

ham os produtos.

40 ndo acompan

* Para poder ganhar os brindes, as Revendedoras deverdo estar sem débito. Os brindes serdo iguais ou similares aos apresentados nesta pagina. Os itens de ambientag:

6 vocé pode

= -
Lancamento

Base do produto

possui estampa \
— “‘-M—.____ -

texturizada Unica. ]

Jido minimo

el

Satedeira Rosa Decorada - 1'litro

$ 410,
ANHE
Modulares Retangulares n°1 - 2 litros cada
AIS
% | Modular Retangular n°2 - 4,3 litros
" MAIS

1 Tigela Batedeira Rosa Decorada - 1 litro

LUCRE

Baixa caloria

Cravo, canela, hibisco...

b Abuse dos condimentos.

As bebidas aromaticas podem ser servidas
quentes ou frias. Uma étima pedida pare
hidratar e trazer bem estar.

Prepare a sual

emana 22

m R$ 410,
ANHE

1 Eco Tupper
Garrafa Plus Rosa - 1 litro

MAIS
2 Copos Pink - 330ml cada

lUCRE
REPL

BEA Linha Cristalwave

Esta na hora de pedir o BEA de Marcagdes 7.2014
3°Nivel -BEA 7 - C6d.: 800159

Veja os valores minimos de venda e a semana para adquirir o BEA com o seu Distribuidor.

Semanas 21 a 242014

" por apenas R$ 1,50 (3 unidades).
—— Verifique com o seu Distribuidor.

Incentivo de Atividade

ham os produtos.

40 nao acompan!

Os brindes ser&o iguais ou similares aos apresentados nesta pagina. Os itens de ambientag

* Para poder ganhar os brindes, as Revendedoras deverdo estar sem débito.

Com pedido minimo da Distribuigéo adquira:
1 Jogo de Vitrines Tupperware/Fuller n° 7.2014

vocé pode /



Semanas 21 a 242014 | Incentivo de Atividade

Atvidade com um

ooue de magia T WSl NaCWIAAY:

1 Rala Bem - 500ml

Feijao preto, couve, pimenta,
laranja... Assim comeca o praparo
de uma boa feijoada, uma receita
tipicamente brasileira.

Aproveite para adquirir com
desconto especial esta

dupla perfeita.

Semana 24

Com R$ 410,%
ADQUIRA

1 Tupper Caixa
para Feijao - 2kg

MAIS
1 Tupper Caixa

para Arroz - 2kg

Com R$ 410, ?0 ; e Por apenas:
ADQUIRA " 99
1 Tigela Toque : - R$ 27 )
Magico Verde - 550ml Céd.: 85731

MAIS

1 Tigela Toque I'UCRE
Magico Roxa - 4,3 litros
s . R$ 114,

1 Petisqueira Magica
27,8 de diam. x 3,8cm de alt.

Por apenas:

R$ 28,77

Céd.: 85730

E

3 e (g e T . 1 Rala Bem - 500mi -+ |
I\ Versatll e Crlat|va '_ b RS I_ CRE

1 Ela faza dn‘erenga na sua rqesa ! A R Y U |

/A versatilidade da Ilnha Toque Méagico e m

| 'surpreende nalhora de ser\ﬂr elamazenar; | ||| { R$

1" || ||. IEE ||'IT LRI .. |

i 8 Voceé [pode \ . | ' I IV .|' .‘"' A1 ] W |

Os brindes seréo iguais ou similares aos apresentados nesta pagina. Os itens de ambientacdo ndo acompanham os produtos.

* Para poder ganhar os brindes, as Revendedoras deverao estar sem débito.

vocé pode 9



Semanas 2| a 242014 ‘ Incentivo de Atividade . L ¥
Da Bahia para vocé
b . Inspirada nos tabuleiros de Salvador,
I V I G a Bahiana € o produto certo para .,.
, transportar e conservar bolos, doces,

. CO n S e C U .I.iv G roscas, rocamboles e cucas.

Com no minimo 2 atividades durante o periodo das cha Cor

semanas 21, 22 ou 23 com uma venda total de R$1.230,00 ‘ -
-

GANHE

1 Bahiana Roxa
34,5 de comp. x 28,5 larg. x 9,5cm de alt.

4

Semana 22

~ Com no minimo 1 Indicagéo
durante a semana 22:

1 Guarda-chuva personalizado
Tupperware

LUCRE

ajudam a
E també

*Promog&o ndo acumulativa.

7

“ Tupperware

Chegou o grande dia

10 de junho é dia do Movimento Vem com a Gente!
Compartilne a oportunidade Tupperware.
""'ncomagev‘“”" Ative e conquiste brindes especiais.

vocé pode | ]

1 O voce pode




Quanto mais gente, melhor.

Isso € 0 que desejamos nes@s dias mais frios:

calor humano, confraternizagcao, conforto e a vontade
sincera de espalhar o bem. Indique € ative novas pessoas
para se tornarem Revendedoras e Demonstradoras.
Ofereca essa oportunidade para que outros possam
construi arreira de sucesso.

GANHE

1 Sanduicheira

Ideal para grelhados e sanduiches tostados
Revestimento antiaderente facil de limpar
Permite varios formatos de paes

Alca com trava de seguranca

® Facil de manusear

Luz piloto indica a
finalizagcao do preparo.

Na hora de preparar aquele sanduiche especial ou um
delicioso grelhado, nada melhor que essa excelente
Sanduicheira. E pura praticidade no dia a dia.

Seu revestimento antiaderente torna a limpeza tao
rapida quanto os lanches preparados.

]2 vocé pode

o escone

ou
GANHE

1 Jogo de Tigelas Prisma
Composta por:

2 Tigelas Prisma - 500ml cada
(tampas azuis)

MAIS

1 Tigela Prisma - 2 litros
(tampa branca)

Semanas 2| a 242014 | Incentivo de Indicagdes

.

Linha inspirada em cristais com
design contemporaneo.

Feita em policarbonato, € uma das
mais elegantes da Tupperware.
Reproduz a beleza e a transparéncia
do vidro com a vantagem de ser
muito mais resistente.

A tampa hermética e estanque evita
0 vazamento de liquidos e a entrada
de ar, conservando o frescor e 0
sabor dos alimentos por mais
tempo. Ideal para servir.

Para poder ganhar os brindes, as revendedoras deverao estar sem débito. Os brindes serdo iguais ou similares aos

apresentados nesta pagina. Os itens de ambientagdo nao acompanham os produtos.



Semanas 2| a 242014 | Incentivo de Indicagdes

ndicacoes, 7 produges

Da geladeira ao micro-ondas. E, como s&o bonitos, vao direto a sua

Com 2 Indicacoes Ativas* , .
Vavula de silicone

GAN H E Permite a saida do vapor

durante o aquecimento no

1 Linha Cristalwave Plus Retangular - 7 pecas micro-ondas.
Composta por: B ufl
@ 1 Cristalwave Plus - 3,5 litros. Aikatates -
. : ransporte.
@® 1 Cristalwave Plus - 1,5 litro. Seu design possibilita que o
® 1 Cristalwave Plus - 1,4 litro. calor circule aquecendo o
© 2 Cristalwave Plus - 1 litro cada. AR TRN=R O TR

| Vai do refrigerador direto para
© 2 Cristalwave Plus - 600ml cada. o MiCro-ondas.

Produtos
iImportados

ais ou similares aos apresentados nesta pagina. Os itens de ambientac@o ndo acompanham os produtos.

os brindes, as Revendedoras deverdo estar sem débito.

*Atencao!
Os Produtos da Linha Cristalwave Plus
serdo entregues a partir das
semanas 36 a 39.2014

Verifique regra de indicacéo ativa na pagina 16.
vocé pode] 5



Semanas 2| a 24.2014 | Incentivo de IndicagBes

D'®
e
®
O
~ D

péagina. Os itens de ambientag:

tar sem débito.

dras de
entado

.
i

* Regra de Indicagao Ativa
Sera considerada ativa a Revendedora Indicada cuja Reunido de Langamento ou 12 ReuniZo Pessoal atingir o valor de R$ 410,00 na soma das vendas
realizadas até a 22 semana apds esta Reunido de Langamento ou 12 Reunido Pessoal.

Para fazer jus ao brinde, a Revendedora Indicante devera ter, no periodo das semanas 21 a 24.2014, no minimo uma Reunigo Pessoal no valor do
pedido minimo da Distribuigao. Para o brinde ser entregue a Revendedora Indicante, ela devera ter, no periodo das semanas 33 a 36.2014, no minimo
uma Reuniao Pessoal, caso contrario, perdera o direito ao prémio.
*Atencao! Os Produtos da Linha Cristal Plus serdo entregues a partir da semana 36 a 39/2014.

1 6 vocé pode

Com 10 Indicacoes Ativas
GANHE

1 Micro-ondas

Descongelar a carne do almoco, preparar o lanche das
criangas e aquecer o jantar. Com ele vocé faz tudo isso e
muito mais em questao de minutos. Com apenas um toque
VOCE CONsegue preparar massas, pipoca e vegetais.

' O Corrnlomeagéo \
\ §

:\ Produtiva* GAN HE

\ 1 Frasqueira Primicia
! Medidas: 24 de alt. x 30 de larg. x 14,5cm de prof.

Em material rigido, possui espaco de sobra e
seguranga para transportar o que vocé precisa |
nas suas viagens. /

/7)1 EscovaRotativa

\ Cabelo sempre lindo!

Portati, perfeita para carregar

e deixar vocé linda
em todas as ocasioes.

Semanas 21a 282014 ‘ Incentivo de Nomeagdes

s
F (O .
[~ Corralomeagoes

Produtivas* GAN H E

%
]

5

1 Mala de Viagem Primicia 8

Q

\ @

Medidas: 55,5 de alt. x 35,5 de larg. x 14,5cm de prof. \ ;
\ ]

Compacta, produzida em material rigido, possui g
rodizio e alga regulavel. Ideal para suas £
viagens, de negécios e lazer. s

8

c

(o}

g

lares aos apresentados nesta pagina. Os itens de ambientag:

*Verifique os valores referentes ao nivel Vanguard e as regras de Nomeagdes Produtivas com o seu Distribuidor. Os brindes
serao iguais ou simil

Revendedora
Conquiste sua vaga no evento
mais esperado do ano.

Prepare-se para novas EMOCOES!

QUALIFICACAO PARA

REVENDEDORAS

Qualificam-se as 50 melhores

Revendedoras com:

- Venda minima Estrela
Dealer por periodo.

- Pontuacao por periodo:
1 Real = 1 ponto.

Semanas: 38.2013 a 37.2014

A

Participardo da viagem:
¢ As 5 Brownie Wise 2014
* As 10 Princesas Vanguard 2014
* As 10 Duquesas 2014
¢ A Rainha Vanguard 2014

* A Imperatriz Vanguard 2014

*Confira os critérios de qualificacao
com o seu Distribuidor.

vocé pode | /



Lucro extra| Fuller

. ucro

extra FULLER

Semanas 21 a 242014

I_eve Hydra Supreme Logao

Facial Revitalizante 120ml + Hydra Supreme
\ Gel de Limpeza 100g

SR Z})OG 0 co(\”‘uN‘{to

Céd. do conjunto: 96817

—1 Preco Consumidor: R$ 38,00 0 conjunto

94534

Armand Drupree White
Deo-Colbnia Spray - 75ml

Preco Consumidor: R$ 79,00

’§%7?\3T*ﬂ“3341§5 fE;fE;J(;(}

%;Vi
Yo
7 }'{"f"'hr'n;

+
Armand Dupree

Tupper Redondinha Pérola - 500ml
Preco Consumidor: R$ 29,00

CRATIS

1 Tupper Redondinha Pérola - 500ml
na compra da Fragrancia

Armand Drupree White

Deo-Colbnia Spray - 75ml

I_eve Eco Tupper Garrafa

Vermelho Ousado - 500ml

LEVE POR
APENAS

- 10,00

na compra de QUALQUER
SAFE BRONZE.

Cod. desta Eco Tupper na
oferta - 890217

.

Ve N

94801
Safe Bronze Protetor Solar
Hidratante FPS 15 - 150ml

PRECo consiyidor RS -3—3360

94803
Tupper Scents Aromatizante de
Ambientes Lavanda - 250ml
Preco Consumidor: RS 73,00

Q)UKWR&SB? ;00

94800
Safe Bronze Bloqueador Solar
Hidratante FPS 30 - 150ml

OG
PRECo consiyidor RS lﬂ)

Preco consumidor (com lucratividade). Estas ofertas contam para Vendas e Programas de Incentivo.

Atenderemos até o final dos estoques. Estas ofertas s6 serdo vélidas para as Revendedoras e
Lideres Empreendedoras que colocarem pelo menos o pedido minimo da Distribuicao*.

*Pedido minimo = pedidos referentes aos produtos dos Vitrines 6.2014 Tupperware e Fuller.
Ofertas validas para as semanas 21 a 24.2014.

18 voce pode

Comunicado Fuller
Dando andamento ao nosso processo de desenvolvimento de um novo portfélio,
confira abaixo alguns itens que serdo descontinuados durante os proximos Vitrines:

94483 ARMAND DUPREE COL. MASCULINA - 100ML

94651 SHOWER GEL NATURAL E FRESH FRUTAS VERMELHAS
94655 SHOWER GEL NATURAL E FRESH KIWI

Tigela Murano - 550ml cada

Preco Revendedora

890225
1P 1§§2?Z?fX7
890226

7P Rj;%,wmh

Preco especidl Cstrela Dealler.

890227
1P R 25,00
890228 S

2 Pw 1§$1153;1?°ah

______

Freezertime - 1 litro
Prego consumidor: R$ 45,00

890231 00
/¥%73\3F*5“13'5€E‘22355;3
890232

Preco especidl

Em policarbonato F_

890233

890234

Preco consumidor (com lucratividade). Estas ofertas contam para Vendas e Programas de Incentivos.
Atenderemos até o final dos estoques.

Ofertas Revendedora: ofertas vélidas para as Revendedoras e Lideres Empreendedoras que colocarem
pelo menos o pedido minimo da Distribuicao*.

*Pedido minimo = pedidos referentes aos produtos dos Vitrines 6.2014.

Ofertas vélidas para as semanas 21 a 22.2014.

Ofertas especiais Estrela Dealer: ofertas validas para as Revendedoras e Lideres Empreendedoras que
durante o Vitrine 5.2014 atingiram o valor de venda minimo do reconhecimento Estrela Dealer. Assim poderdo
adquirir nas semanas 21 a 24.2014 os produtos acima por um preco especial durante o Vitrine 6.2014.

Estueta Dedex R Z@

Ofertas | Tupperware

Ortertas

Revendedora - semanas 21 a 22.2014
Estrela Dealer - semanas 21 a 24.2014

Basic Line - 1,2 litro
Preco consumidor: R$ 32,00

Fsrousiy

890230

Preeo especidl Estela Dealler, R&s

5

Jogo de Copos Premier - 4 pegas de 300ml cada
Preco consumidor: R$ 1 1 6,00 e Conjunto

S ? 2300 0 col\”'uN%o

Prgeo especial Estedla Dealler. ’R$ 30,00 0 w\»m%g ,,,,,,,,,

Figue atenta a qualificacéo do
Constelacao das Estrelas

Chegou a hora de brilhar e conquistar seu espago entre as melhores da
Tupperware. Esse sonho pode e vai se tornar realidade. Qualifique-se.
Viva esse momento magico.

Alcance os resultados e uma premiagao inesquecivel!

Periodo de qualificagéo - semanas 37.2013 a 32.2014

vocé pode 19



Reunido | Distribuidores 2014

As melhores Distribuicdes
'_ : 2 B Distribuigio: Campo Grande, Tocantins, Exceléncia, Recife,
0 r Reluz, Progresso, Conquista, Inspiracéo, Garra, Atitude,

Brasilia, Alianga, Zénite e Ciranda

| | | v 43
1 3 : o . it @ No TOP 10 MUNDIAL, 7 est&o no Brasil
S AE Distribuigdes: Abaeté, Planalto, Charme, Lider, Girassol,
i bl { Da esquerda para direita: Grande Vitéria e Constelagéo

Renato Kussuhara — Diretor Nacional de Vendas;

W Mo ; L Luis Vasquez — Diretor de T..;
Dos 100 melhores, o Brasil € o n°1! - < o8 o) Rodrigo Muniz — Diretor Financeiro;

Wanderley Mello levou o titulo de ! s 8 b Wanderley Mello — Distribuicao Fantastica;
: . - Paola Kiwi — Presidente da Tupperware Brands Brasil

Methor do Mundo da Tupperware em 2013 e Luiza Souza - Diretora de Marketing.

O I . | : g Distribuicao Tocantins, Campeé do
rgu O naciona AT Incentivo COPA Tupperware 2013

Q Hotel Renaissance, em S&o Paulo, foi palco de mais uma
Reuniao de Distribuidores e Empresarias da Tupperware.
Durante os dias 18,19, 20 e 21 de fevereiro, eles tiveram a
oportunidade de vivenciar momentos especiais neste super
encontro exclusivo. Foram realizados treinamentos e palestras
com foco no aprimoramento dos negdcios, langamentos e
realizados diversos reconhecimentos. Também tivemos o
anuncio e o reconhecimento dos 100 melhores Distribuidores do
mundo. E o Brasil € novamente o n°1. Vencedor pela segunda
vez, Wanderley Mello, da Distribuigé&o Fantastica, levou o prémio
Melhor do Mundo, relativo ao seu 6timo desempenho em 2013.

Andréia Reis, n°2 do Mundo - Distribuicao Espetéaculo

Ganhadores do Incentivo Super Semanas
Distribuicdes: Planalto, Pajugara, Sucesso, Alianga, Forca Gaucha, Orion,
Central Marilia e Inspiragao

Parabéns,
Distribui¢&o Inspiragéo! g F I
Entrega do Recruta Mével : : i 1 Parabéns Distribuidores!

para a Distribuicao .
g Embargue garantido

Campea da Super 21
Semanas 2014 Sandra Marcia Cordeiro, n°3 do Mundo - Distribuigao Tropical para Istambul!

Parabéns Distribuidores que nos representarao no Chairman’s Summit no Havai

20 voce pode vocg pode 2 ]




Reunido| Empresarias 2014

i

REUNI&0 de
CMmpresaras

O grande encontro do Hotel Renaissance, em Sao Paulo,
reuniu também, para palestras, aprimoramento e confraternizacao,
0 seleto grupo das melhores Empresarias do pais. Entre outros
reconhecimentos, destacaram-se as vencedoras das categorias
Platina, Diamante, Ouro, Prata e Bronze no tradicional “Circulo

do Presidente”, que premia as melhores em vendas ao longo
do ano de 2018.

2 2 vocé pode

I

|

Reconhecimento Circulo do Presidente

Platina - Roseth Santos Barbosa, Eliane Fiorentin Mendes, Rosana Nascimento Rocha,
lonete Pacheco Reis, Mariana Teixeira Camargo Carrijo, Sandra da Rocha Garcia,
Gilma Cruz Pontara, Maria da Conceigédo Lopes, Gisele Ledo de Castro, lara Vale Silva,
Aiane Pedreira Mascarenhas e Julianna Leticia da Silva Gomes.

B Diamante - Maria Vima de Andrade Jord&o, Zulema Bonamigo, Nyzia Noémia Silva Ribeiro,
Américo Menezes Neto, Aguida Regina Gongalves da Silva, Elisabete Luzia Bernardes,
Karoline Galvao Rodrigues, Maria Aparecida Pereira, Genilma Boa da Cruz, Maria Ivone Diel,
Maria Divina Bueno e Lima, Maria Ednacy, Meirilandes Lopes Pires e Laura Helena Alves Costa.

Ouro - Lusdalma Alves Duarte, Sidilene Aparecida Furrier, Marlene Vaz Lopes, Maria do Socorro
de Sousa Carvalho, Eunice Bispo dos Santos Gragas, Ana Edila Novaes da Silva, Sandra Maria
de Oliveira, Olga Amorim dos Santos, Rosineide Duarte Costa, Maria Aparecida de Sousa,

Eliene Rebougas Mota Barbosa, Antonia Araujo Lisboa, Rizolene da Silva, Roseli Aparecida da Mota,

Fernanda Rodrigues Modesto Gricon, Maria Angélica Stefano Sabino, Maria Verénica de Almeida,

Maria Biserra de Oliveira, Silvaneide Pereira Gongalves, Luiza Meira de Barros Garcia,
Francisca Gongalves de Moura e Karla Meire Lopes Moreau Cruz.

Prata - Maria Aparecida Marafon, Elizete Rodrigues de Aimondes, Therezinha Perigo,
Ana Regina dos Santos Cardoso, Isabel Cristina Rodrigues, Sénia Brito Brandao, Arlete Ferreira
de Souza, Elizabete Mesquita Pereira, Mirraille Silva de Brito, Josiane Carlos Guerra dos Santos,
Magali Aparecida Baron Siqueira, Magda Ozawa, Eliane Guimarées Félix, Andréa de Paula Paes
Assumpcao, lvani Ribeiro de Moura e Maria Cecilia de Souza Araujo.

Bronze - Maria das Gragas Suguitani, Silvania do Carmo Rocha, Cleide Cristina da Silva,
Alcione Silva, Sénia Schmidt Schirmann, Luciane Gomes Pereira Augusti, Beatriz Aimeida Vieira,
Joana Maria Araljo Santos, Marisa Pereira Gomes Ferreira e Soniderlandia Martins.

Vendas

por Renato Kussuhara

NO caminno certo

Tupperware representa uma marca
global que cresce a cada dia. Isso

devido ao seu interesse em melhorar e
superar desafios junto com a sua Forca
de Vendas. Sabemos a importancia de
motivar e reconhecer quem esta do
nosso lado. Por isso, ao longo do ano,
proporcionamos reconhecimentos que
fazem com que nossa Forga de Vendas

se sinta em um ambiente no qual €
ouvida, respeitada e estimulada a cumprir as metas que sao
compartilhadas por todos. Num cenario assim as habilidades,
os talentos e as competéncias se multiplicam, com resultados
notaveis: todos crescem como pessoa e profissionalmente.

Nao por acaso o Brasil é o primeiro no pédio global

novamente, com Wanderley Mello - Distribuicdo Fantastica. Ele

€ a sintese daquilo que acreditamos: alguém que foca seus
objetivos mas ndo se acomoda, buscando sempre mais e
ainda estimulando outras pessoas a acreditar em si proprias e
também correr atras dos seus sonhos.

Falando de | vp

Wanderley é um classico exemplo de que, quando as metas sdo
atingidas, os resultados se tornam inesqueciveis. Viagens,
premiacdes, brindes, independéncia financeira, crescimento
profissional, tudo passa a fazer parte da rotina e torna a vida

mais agradavel e prazerosa.

E isso o que desejamos para vocé também: fazer com que o
trabalho a inspire a cada dia e que 0s resultados positivos

passem a fazer parte da sua vida.

Por tudo isso, renovamos a dica. Siga os passos do n°1 do
mundo: identifique o seu potencial, corra atras dos seus
objetivos e garanta para vocé e sua familia um futuro de muito
sucesso. NOs estamos esperando para reconhecé-la.

Renato Kussuhara
Diretor Nacional de Vendas
Tupperware Brands Brasil

Fale com a gentel

Queremos saber sua opiniéo sobre a Revista Vocé Pode.
Fale com a gente! Envie seus comentarios, sugestoes e elogios para

revistavp@tupperware.com

Seu e-mail pode ser selecionado e publicado na proxima edi¢ao!

Vocé em destaque Tupperware

EU POSSO vender os
produtos Tupperware porque
uso e sei da qualidade e
durabilidade.

EU QUERO oferecer mais e
mais produtos Tupperware a
todos ao meu redor porque
todos podem mudar sua
qualidade de vida.

EU SEI que se vender mais e
mais vou crescer, adquirir os
maravilhosos produtos, lucrar
muito e, acima de tudo, me

Participe das nossas
redes sociais.

realizar sendo uma
Revendedora Tupperware.
Agradeco imensamente a
minha lider Marisa Pereira
(Divinopolis) que tanto me
incentiva e a Distribuicdo
Zénite que ndo mede esfor¢cos
para nos treinar.

Elzi Carvalho Pereira
(Revendedora) - Bambui- MG
Distribuicdo Zénite

S

@TWBrasilOficial
@FullerBrasil

facebook.com/TupperwareBrasilOficial
facebook.com/FullerCosmeticosBrasil

Tupperware online | vp

As mais CURTIDAS

do fACEook

]

%
» ADIVINHE QUEN VEN o
® PRA HORA DO LANCHE ®
® poS SEUS PEQUENDS?®

< POPOPO o

Amo os perfumes
da Fuller

Familia Paiva
(Consumidora)
Séo Gongalo do
Amarante — RN

_==2. visite nosso sitel

Como a Tupperware sempre
pensa em nossos filhos!
Josilene Clementino da Silva
(Revendedora)

Jundia - AL
.6 Curtir

JFULLER

www.tupperware.com.b

%
7
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INSPIRE-SE

A festa é nossal

Novamente, ele chega ao topo.

Assim como Wanderley Mello,

foque nos obijetivos e conquiste seus sonhos.

Wnderley Mello € um exemplo. Trabalhando com paix&o,
determinagéo e foco ele vem realizando todos os seus sonhos
e de quem esta proximo dele. Pai de trés filhas,

o0 melhor do mundo comecou sua carreira ha 19 anos na
cidade de Guarulhos. Hoje, comanda uma equipe com 45
colaboradores e 8 Empresarias. Sabe a importancia das
mulheres no seu time e deseja mudar a vida de todas elas.
“Eu devo esse titulo as mulheres”, diz o campeao.

“S&o elas que fazem a Distribuicdo, o atendimento e me
ajudam a alcancar bons resultados”.

O lema da Tupperware é “mudar vidas”. Foi exatamente o que
aconteceu com o n°1 do mundo, desde que se instalou no
estado do Maranh&o, onde comanda a sua
Distribuicao - Fantastica.

Com foco e determinacéo, Wanderley conquistou os seus

sonhos e pretende crescer ainda mais. Todos podem ser como
ele. “Basta acreditar em si proprio e ter objetivos”, compartilha.

A Tupperware quer realizar ainda mais sonhos e também
reconhecer vocé! Siga o exemplo do melhor do mundo.
Ele € um brasileiro de garra, assim como todos nés.

*Sim, é possivel chegar 6.

Basta acreditar que vocé é capaz, confiar na
Empresa e no seu trabalho. E o mais importante
de tudo: fazer com que as pessoas também
acreditem em si préprias.

Essa é a chave do sucesso”.

Wanderley Mello
Distribuicdo Fantéstica

Séo Luis/MA

Tupperw.

95860

Brasil



